
10:00-10:10

10:10-10:40

10:40-10:50

Трек 1 Трек 2 Трек 3

10:50-11:00 Деление на команды Деление на команды Деление на команды

11:00-11:20

Лекция

 «Идея. Какой бизнес нужен стране сейчас»

Тезисы:

- Первые шаги по созданию собственного бизнеса

- Анализ освободившихся ниш

- Тестирование гипотез и анализ конкурентов

- Возможные риски при открытии собственного бизнеса

- IT как новый виток развития бизнеса

Слушатели узнают, как выбрать рабочую идею для своего 

бизнеса и какие направления актуальны в текущих реалиях

Лекция

 «Идея. Какой бизнес нужен стране сейчас»

Тезисы:

- Первые шаги по созданию собственного бизнеса

- Анализ освободившихся ниш

- Тестирование гипотез и анализ конкурентов

- Возможные риски при открытии собственного бизнеса

- IT как новый виток развития бизнеса

Слушатели узнают, как выбрать рабочую идею для 

своего бизнеса и какие направления актуальны в 

текущих реалиях

Лекция

 «Идея. Какой бизнес нужен стране сейчас»

Тезисы:

- Первые шаги по созданию собственного бизнеса

- Анализ освободившихся ниш

- Тестирование гипотез и анализ конкурентов

- Возможные риски при открытии 

собственного бизнеса

- IT как новый виток развития бизнеса

Слушатели узнают, как выбрать рабочую идею 

для своего бизнеса и какие направления актуальны в 

текущих реалиях

11:20-11:40
Практика, работа по группам: 

придумываем идею бизнеса

Практика, работа по группам: 

придумываем идею бизнеса

Практика, работа по группам: 

придумываем идею бизнеса

11:40-11:45

11:45-12:05

Лекция

 «Как презентовать свой проект 

за 60 секунд»

Тезисы:

- Устная и визуальная грамотность: учимся красиво 

говорить и создавать понятные презентации

- Правила подготовки к выступлению

- Правила подготовки к переговорам

Разберем основы эффективного питчинга 

и методы презентации продукта 

в условиях лифта

Лекция

«Учимся продавать»

Тезисы:

- Основные этапы продаж

- Воронка продаж

- Основы упаковки продукта

Участники научатся строить грамотную маркетинговую 

воронку 

и делать первые продажи

Лекция

 «Маркетинговые инструменты 

в эпоху неопределенности»

 

Тезисы:

- Инструменты продвижения бизнеса 

в условиях кризиса

- Алгоритм создания актуальных 

торговых предложений

- Контентное продвижение через SMM (соцсети)

Новая реальность: познакомимся с инструментами 

продвижения бизнеса в условиях кризиса 

и блокировок

12:05-12:25
Практика: 

презентуем свой проект

Практика, работа по группам: 

строим воронку продаж

Практика, работа по группам: 

составляем маркетинговый план

12:25-12:30

12:30-12:50

Лекция

 «Государственная поддержка стартапов 

и малого бизнеса в нынешнее время»

Тезисы:

- Возможности грантовой поддержки

- Востребованные направления 

грантовой поддержки

- Организации, оказывающие консультативную 

поддержку предпринимателям

- Формирование отчетов по итогам реализации мер 

поддержки

Участники узнают, на какие меры государственной 

поддержки может рассчитывать начинающий 

Лекция 

 «Социально значимый бизнес 

в современных реалиях»

 

Тезисы:

- Основные направления социального 

предпринимательства

- Приоритетные направления социального 

предпринимательства в России

- Государственная поддержка социального 

предпринимательства

Участники узнают преимущества социального 

предпринимательства и актуальные бизнес-направления 

страны

Лекция

 «Финансирование. 

Где найти деньги на бизнес»

Тезисы:

- Чек-лист по подготовке бизнес-плана

- План привлечения инвестиций 

- Инвестиционный капитал 

и венчурное финансирование

Слушатели познакомятся с акселераторами, 

венчурными фондами и другими мерами поддержки 

малого бизнеса

12:50-13:10

Практика, работа по группам: 

анализ возможностей государственной поддержки на 

текущий год

Практика, работа по группам: 

определение ЦА и социальной

значимости своего проекта

Практика, работа по группам: 

составляем план поиска инвесторов

Приложение 1

Открытие мероприятия

Ведущий дает краткую вступительную речь про Российское общество «Знание».

Далее на экране транслируют ролик о Российском обществе «Знание», после чего ведущий рассказывает карту дня интенсива.

Возможно приветственное слово от первых лиц

Выступление хедлайнера. ZnanieTalk

 «Какой бизнес строить в условиях кризиса»

Тезисы:

- Как вести бизнес в условиях кризиса

- Успешные примеры создания бизнеса в условиях кризиса среди российских предпринимателей

- Советы для старта собственного бизнеса

- Эффективные методы развития бизнеса

Слушатели узнают, какая она, глобальная цель собственного дела, 

познакомятся с успешными российскими предпринимателями, получат советы для старта и эффективные методы развития бизнеса

Распределение на треки

Перерыв

Перерыв



13:10-13:50

13:50-14:10

Лекция

«Учимся продавать»

Тезисы:

- Основные этапы продаж

- Воронка продаж

- Основы упаковки продукта

Участники научатся строить грамотную маркетинговую 

воронку 

и делать первые продажи

Лекция

 «Маркетинговые инструменты 

в эпоху неопределенности»

 

Тезисы:

- Инструменты продвижения бизнеса 

в условиях кризиса

- Алгоритм создания актуальных 

торговых предложений

- Контентное продвижение через SMM (соцсети)

Новая реальность: познакомимся 

с инструментами продвижения бизнеса 

в условиях кризиса и блокировок

Лекция

 «Как презентовать свой проект 

за 60 секунд»

Тезисы:

- Устная и визуальная грамотность: учимся красиво 

говорить и создавать понятные презентации

- Правила подготовки к выступлению

- Правила подготовки к переговорам

Разберем основы эффективного питчинга 

и методы презентации продукта 

в условиях лифта

14:10-14:30
Практика, работа по группам: 

строим воронку продаж

Практика, работа по группам: 

составляем маркетинговый план

Практика: 

презентуем свой проект

14:30-14:35

14:35-14:55

Лекция 

 «Социально значимый бизнес 

в современных реалиях»

 

Тезисы:

- Основные направления социального 

предпринимательства

- Приоритетные направления социального 

предпринимательства в России

- Государственная поддержка социального 

предпринимательства

Участники узнают преимущества социального 

предпринимательства и актуальные бизнес-направления 

страны

Лекция

 «Финансирование. 

Где найти деньги на бизнес»

Тезисы:

- Чек-лист по подготовке бизнес-плана

- План привлечения инвестиций 

- Инвестиционный капитал 

и венчурное финансирование

Слушатели познакомятся с акселераторами, венчурными 

фондами и другими мерами поддержки малого бизнеса

Лекция

 «Государственная поддержка стартапов 

и малого бизнеса в нынешнее время»

Тезисы:

- Возможности грантовой поддержки

- Востребованные направления 

грантовой поддержки

- Организации, оказывающие консультативную 

поддержку предпринимателям

- Формирование отчетов по итогам реализации мер 

поддержки

Участники узнают, на какие меры государственной 

поддержки может рассчитывать начинающий 

предприниматель

14:55-15:15

Практика, работа по группам: 

определение ЦА и социальной

значимости своего проекта

Практика, работа по группам: 

составляем план поиска инвесторов

Практика, работа по группам: 

анализ возможностей государственной поддержки на 

текущий год

15:15-15:20

15:20-15:40

Лекция

 «Маркетинговые инструменты 

в эпоху неопределенности»

 

Тезисы:

- Инструменты продвижения бизнеса 

в условиях кризиса

- Алгоритм создания актуальных 

торговых предложений

- Контентное продвижение через SMM (соцсети)

Новая реальность: познакомимся 

с инструментами продвижения бизнеса 

в условиях кризиса и блокировок

Лекция

 «Как презентовать свой проект 

за 60 секунд»

Тезисы:

- Устная и визуальная грамотность: учимся красиво 

говорить и создавать понятные презентации

- Правила подготовки к выступлению

- Правила подготовки к переговорам

Разберем основы эффективного питчинга 

и методы презентации продукта 

в условиях лифта

Лекция

«Учимся продавать»

Тезисы:

- Основные этапы продаж

- Воронка продаж

- Основы упаковки продукта

Участники научатся строить грамотную 

маркетинговую воронку 

и делать первые продажи

15:40-16:00
Практика, работа по группам: 

составляем маркетинговый план

Практика: 

презентуем свой проект

Практика, работа по группам: 

строим воронку продаж

16:00-16:05

Перерыв

Перерыв

Перерыв

Перерыв



16:05-16:25

Лекция

 «Финансирование. 

Где найти деньги на бизнес»

Тезисы:

- Чек-лист по подготовке бизнес-плана

- План привлечения инвестиций 

- Инвестиционный капитал 

и венчурное финансирование

Слушатели познакомятся с акселераторами, венчурными 

фондами и другими мерами поддержки малого бизнеса

Лекция

 «Государственная поддержка стартапов 

и малого бизнеса в нынешнее время»

Тезисы:

- Возможности грантовой поддержки

- Востребованные направления 

грантовой поддержки

- Организации, оказывающие консультативную 

поддержку предпринимателям

- Формирование отчетов по итогам реализации мер 

поддержки

Участники узнают, на какие меры государственной 

поддержки может рассчитывать начинающий 

предприниматель

Лекция 

 «Социально значимый бизнес 

в современных реалиях»

 

Тезисы:

- Основные направления социального 

предпринимательства

- Приоритетные направления социального 

предпринимательства в России

- Государственная поддержка социального 

предпринимательства

Участники узнают преимущества социального 

предпринимательства и актуальные бизнес-

направления страны

16:25-16:45
Практика, работа по группам: 

составляем план поиска инвесторов

Практика, работа по группам: 

анализ возможностей государственной поддержки на 

текущий год

Практика, работа по группам: 

определение ЦА и социальной

значимости своего проекта

16:45-17:00
Подведение итогов: награждение отличившихся 

участников интенсива                

Подведение итогов: награждение отличившихся 

участников интенсива                  

Подведение итогов: награждение отличившихся 

участников интенсива                         


